Forpagtning: Nar tingene gar op i en hgjere enhed

Smagriseproducent Anders Rold fra Aars bortforpagter cirka 100 hektar jord til sin nabo, Aksel Sgrensen. Og
det er en gevinst for begge parter. Ny vaerktgj fra SEGES giver mulighed for at finde den rigtige pris — uanset
om man er forpagter eller bortforpagter.

SEGES har i 2020 sat fokus pa forpagtning.

| SEGES Erhvervsgkonomi er der arbejdet med praksis for indgaelse af aftaler, opdatering af kontraktudkast
og udvikling af et veerktgj, der kan hjaelpe med at finde frem til en balanceret pris pa bade forpagtning og
bortforpagtning.

En del af processen med udvikling af vaerktajet har veeret afprevning hos to landmaend i Himmerland.

- Afprgvningen har veeret leererig og givet vaerdifuldt input til tilpasning af veerktgjet — og besggene har
ogsa veeret et skoleeksempel pa, hvordan et samarbejde om forpagtning kan skabe synergi for
begge parter, siger seniorkonsulent i Erhvervsgkonomi hos SEGES, Ove Lund.

Den ene af de to landmaend er smagriseproducent Anders Rold, som overtog bedriften 1. juli 2019.. Til ejen-
dommen hgrer knap 100 hektar jord, der giver mulighed for dyrkning af foderkorn til grisene og anvendelse
af husdyrgadningen. Der hgrte ikke maskiner med til eiendommen ved overtagelsen.

- For mig ville det blive en stor omkostning, hvis jeg skulle til at anskaffe mig maskiner til at passe
mine 100 hektar. Uanset hvilken Igsning jeg kom frem til, sa ville mine produktionsomkostninger il
produktion af mit korn blive hgjere end den pris, jeg skulle betale for det, siger Anders Rold.

Den anden landmand, Aksel Sgrensen, er nabo til Anders Rold. Aksel er gkologisk maelkeproducent og dyr-
ker primeert foder til sine keer. Meelkeproducenten anvender maskinstation til pasning af markbruget, bade til
dyrkning af grovfoder og kornafgrader.

- Anders Rold sa en udfordring i dyrkningen af de 100 ha., bl.a. fordi det ville kraeve indkgb af en del
maskiner og udstyr. Samtidig erkendte han, at det kan veere sveert at fremstille kornafgrader til en
pris, der er vaesentligt lavere end prisen i foderstofforretningen. Tid, ressourcer og evner ville vaere
bedre anvendt til optimering af smagriseproduktionen, siger Ove Lund

Aksel Sgrensen kabte, i mangel af jord til dyrkning af egne kornprodukter., relativt dyrt gkologisk proteinfoder
hos foderstofforretningen, og sa gerne en mulighed for selv at dyrke foderet. Samtidig er Himmerland et hus-
dyrteet omrade med muligheder for at fa gode priser pa pasning af markerne via en lang raekke maskinstatio-
ner. Dette havde han allerede erfaret med sin grovfoderproduktion.

- Kombinationen af fornuftige priser hos maskinstationen og hgje omkostninger ved at kgbe foder
gjorde, at det gav rigtig god mening at forpagte Anders’ jord, siger Aksel Sgrensen.

Der var saledes lagt op til et godt match mellem de to landmaend via en bortforpagtning af de 100 hektar fra
Anders Rold til Aksel Sgrensen. Spargsmalet var blot, hvilken pris forpagtningen skulle have, séledes at
bade forpagter og bortforpagter fandt aftalen holdbar. Ved hjeelp af veerktgjet fra SEGES og diskussionerne



hen over bordet, testede Ove Lund og landmaendene de oprindelige gkonomiske kalkuler af. | hovedtraek var
begge landmeends kalkuler fornuftige og dannede et solidt beslutningsgrundlag.

- Beregningerne viser et samlet indtjeningspotentiale pa omkring 2.500 — 3.000 kr. pr. ha. Dette er pri-
maert muligt i kraft af, at Aksel Sgrensen kan fremstille sit proteinfoder til en del under kgbsprisen
hos foderstofforretningen. Det muliggares af gode priser for pasning af marken. En sidegevinst er
desuden, at Anders Rold ikke skal bekymre sig om markarbejde og indkgb af maskiner og udstyr.
Da det samtidig er lykkedes de to landmaend at aftale en forpagtningspris, der stort set deler den be-
regnede gevinst ligeligt imellem dem, er Igsningen med forpagtningen en ren win-win, siger Ove
Lund.

Begge landmeend far forbedret bundlinjen med 130.000 kr. — 140.000 kr. hvert ar under geeldende forudsaet-
ninger. Og selvom prisen for forpagtningen ligger i den hgje ende sammenlignet med andre, sammenligne-
lige forpagtninger i omradet, sa er Igsningen gunstig for begge parter,

- Lesningsmuligheder som disse haenger ikke pa treeerne, men mindre kan ogsa gere det. Det viser at
samarbejde, ogsa pa andre omrader, kan veere vejen frem til en bedre bundlinje. Og her kan vores
nye veerktgj veere en hjeelp for begge parter, forklarer Ove Lund.



